| Firr Lebenspartner

Mit 66 Jahren
fangt alles erst an

Die Absicherung von Lebenspartnern ist nicht immer einfach zu

bewerkstelligen. Fiir sie gibt es keine nennenswerten Freibetrige bei

der Erbschaftsteuer. Und auch sonst ist die Gestaltung knifflig,.

ermogen muss man nicht nur
-\ / aufbauen, man muss es auch nut-
zen. Oftmals stellt sich zudem
die Frage, ob man allein davon profitie-
ren will, oder andere in den Genuss ei-
nes halbwegs sorglosen Lebens bringen
will. Das muss nicht zwangsldufig in-
nerhalb einer Familie geschehen. Mehr
Lebenslust statt Ehefrust - viele geschie-
dene Minner oder Frauen scheuen sich,
noch einmal ihr Gliick in der Ehe zu su-
chen. Anders als notorische Singles, die
sich in enger Verbindung ohnehin un-
wohl fiihlen, ist aber fiir sie auch Part-
nerschaft eine recht verbindliche Sache.
Sie stehen fiir das Gegeniiber ein und
wollen, dass dieses gut versorgt ist. Fi-
nanziell gesehen, méglichst auch tiber
den Tod hinaus.

Doch ganz so einfach ist das nicht:
Der Staat sieht daftir keinen sinnvollen
Rahmen vor. So haben beispielsweise Le-
benspartner selbst nach langen Jahren in-
nigen und fiirsorglichen Zusammenle-
bens keinerlei Erbanspruch. Und selbst
wenn der Partner so schlau war, recht-
zeitig ein Testament zu Gunsten des an-
deren abzuschlieflen (siche Seite 138), ist
der Freibetrag nicht gréfler als der eines
Wildfremden. Die einzige Chance, Ver-
mégen auf den Partner zu iibertragen, oh-
ne den Fiskus tiber Gebiihr mitzufiittern,
ist frithzeitige und iiberlegte Planung,

Die Ausgangsbasis: Nichteheliche Part-
nerschaften werden erbschaftssteuerlich
stark diskriminiert: Der hinterbliebene
Partner hat lediglich einen Freibetrag von
5200 Euro. Der Rest der Erbschaft ist

mit 17 bis 50 Prozent zu versteuern (je
nach Hahe). Fiir die Ubertragung sind al-
so innovative Strategien zur Optimierung
der Steuersituation gefragt.

So kénnen beispielsweise Gelder in
eine eigens dafiir gegriindete Vermo-
gensverwaltungs-GmbH  eingebracht
werden. Diese Firma gehért einem der
beiden Partner und hat keine andere Auf-
gabe, als sein Vermdgen anzulegen. Der
Vorteil durch das deutsche Handels-
gesetzbuch: Anlagen miissen zum An-
schaffungspreis in der Bilanz verbleiben.
Investiert man beispielsweise in Aktien
oder noch besser in verwaltungsarme Ak-
tienfonds, bleiben diese unabhingig von
ihren Wertsteigerungen zum urspriingli-
chen Kaufpreis in den Biichern stehen.

*

Executive Summary

Das letzte Hemd hat keine
Taschen, sagt der Volks-
mund: angesammeltes Ver-
maégen kann keiner mitneh-
men, Besonders schwierig
ist die Weitergabe an Men-
schen, denen man zwar
nahesteht, mit denen man
aber nicht verwandt ist.
Hier bieten sich Versicherun-
gen an. Mit ihnen kann man
an Erbschafts- und Schen-
kungssteuer vorbei oft die
Halfte unbelastet iibertra-
gen.

Im Todesfall wird nun anhand der Bilanz
ein Wert der Firmenanteile berechnet, der
dann mit Steuern belegt wird. Wenn sich
nun die Vermogenswerte beispielsweise
im Saldo verdoppelt haben, sie der Fiskus
aber nur mit dem urspriinglichen Betrag
ansetzen kann, hat man einen grofSen Teil
steuerfrei iibertragen.

Das Gleiche gilt tibrigens fiir Immo-
bilien. Dort ist es aufgrund der Abschrei-
bungen, also der bilanziellen (fiktiven)
Wertminderungen, sogar noch giinstiger.
Doch Vorsicht: Eventuelle Mieteinnah-
men oder Zinsen beziehungsweise Divi-
denden miissen von der GmbH versteu-
ert werden — und zwar unter Umstinden
stirker als von einer Privatperson.

Eine andere Moglichkeit bietet sich
mit einer geschickt konstruierten Lebens-
versicherung an. Man sollte aber nicht auf
den vielfach publizierten Unsinn herein-
fallen. Es stimmt zwar, dass Lebensversi-
cherungen nicht in den Nachlass fallen,
doch lisst sich daraus nicht schlieffen,
dass der Fiskus damit auflen vor bleibt.
Bekommt ein Begiinstigter die Todesfall-
Leistung ausgezahlt, wird diese als Schen-
kung betrachtet. Und bekanntlich macht
der Fiskus zwischen Schenkung und Er-
be in seinen Forderungen keinen Unter-
schied.

Schlauer stellt man sich an, wenn bei-
spielsweise der vermégendere Part einer
Verbindung nur das versicherte Risiko
stellt, der Vertrag aber von der Person ab-
geschlossen wird, die abgesichert werden
soll. Wichtig: Der zu versorgende Partner
muss Versicherungsnehmer und —
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Erben & Schenken iy Lebenspart_ner“

»Gut gestaltete
moderne Lebens-
versicherungen
lassen sich in vie-
len Nachlissen
als absolute
Steuerjoker
einsetzen.

Thomas Adolph, Finanzberater

— offizieller Beitragszahler der Versicherung
werden - der andere Partner wird lediglich ver-
sicherte Person. Damit erfolge die Auszahlung
vollkommen steuerfrei an den hinterbleiben-
den Partner. Eine solche Uberkreuzversiche-
rung funktioniert tibrigens auch fur eine ge-
genseitige Absicherung wunderbar.

Fiir liquides Vermdgen gibt es eine sehr
schéne Variante der gezielten ﬁbertragung
ohne Risiken: Versicherungsvertrige auf zwei
Personen in Form einer Methusalem-Police.
Das bedeutet, das Geld wird statt beispiels-
welse 1n einen Investmentfonds direkt in eine
Lebensversicherung eingebracht. Versiche-
rungsnehmer sind beide Partner. Stirbt nun ei-
ner der beiden, so hat dies keinerlei Einfluss
auf den Vertrag, Er wird bis zum Tod des Letzt-
versterbenden weitergefithrt.

Versicherungsvertrage moderner Art muss
man sich nicht anders vorstellen als Spar- oder
Investmentkonten, nur eben bei einer Versi-
cherung. Entnahmen von Geldern sind jeder-
zeit ohne Nachteil méglich. Da inzwischen
auch Laufzeiten bis zum Alter 99 oder 100 Jah-
re der Versicherten moglich sind, hat man da-
mit ein lebenslanges Entnahmekonto mit den
genannten erbschaftssteuerlichen Vorteilen.
Dazu kommen Zinsvorteile: Wird der Ver-
trag rechtzeitig begonnen, so dass vor der ers-
ten Entnahme mindestens zwolf Jahre ins Land
gehen und beide Partner dann 60 Jahre alt sind,
ist die Hilfte der Ertriige steuerfrei. Das bietet
einen grofien Vorteil gegeniiber der vollen Be-
steuerung von Zinsertrigen beispielsweise in
Rentenfonds und der uns von Finanzminister
Peer Steinbriick bereits angedrohten 30-prozen-
tigen Abschlagssteuer auf alle Ertriige.
]jbrigens konnen auch Kinder des einen
oder anderen Partners mit in den Vertrag auf-
genommen werden. Uber einen postmortalen
Freibetrag kann der Nachwuchs nach dem Tod

Partner-Absicherung fangt friih an:

In verantwortungsbewussten Partnerschaften sind allgemeine Lebensrisiken ab-
gesichert. Private Haftpflicht kénnen zusammenlebende Paare mit einer Police
abdecken. Die finanzielle Absicherung bei langer Krankheit, Berufsunfahigkeit,
Unfall oder Tod muss jeder per eigenen Vertrag betreiben. Ist nur einer fiir das
Parchen-Einkommen zustandig, sollte man ein zusatzliches Krankentagegeld
(nicht Krankenhaustagegeld) versichern, das die Liicke zwischen Nettogehalt und
Krankengeld deckt. Berufsunfahigkeit muss mindestens in Hohe der monatli-
chen Fixkosten (Warmmiete, Finanzierungsbelastungen, Telefon, GEZ-Gebiihren,
Versicherungen, Essen, Trinken, Kleidung, Kérperpflege) versichert sein.
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von Vater oder Mutter weitere steuerliche Vor-
teile erzielen. Wird diese Komponente nicht
genutzt, bietet eine solche Versicherung aber
noch einen anderen Vorteil: Bei Tod und da-
mit Vererbung des Vertrags werden nach Wahl
der Erben der aktuelle Riickkaufswert oder nur
zwei Drittel der eingezahlten Beitrige zur Be-
rechnung der Erbschaftssteuer zugrunde gelegt.

Letztgenannte Variante ist ein absoluter
Steuerjoker: Wurden beispielsweise urspriing-
lich einmal 300000 Euro in die Versicherung
eingebracht, die bis zum Tod aut 500000 Eu-
ro angewachsen sind, dann miissen nach die-
ser Regelung nur 200 000 Euro versteuert wer-
den, denn das entspricht zwei Dritteln des
eingezahlten Betrags. Mit 300000 Euro bleibt
in diesem realistischen Beispiel iiber die Half-
te vollkommen steuerfrei.

Zum Vergleich: Bei herkémmlichen Poli-
cen lisst sich diese Zwei-Drittel-Losung nur
bei rechrzeitiger Ubertragung und somit Ver-
schenken des Vertrags nutzen. Nur vor dem
Todesfall kénnen auch hier die Empfinger zwi-
schen Riickkaufswert und zwei Drittel der ein-
gezahlten Beitrige zur Berechnung der Schen-
kungssteuer withlen.

Lisst sich trotz aller Tricks Erbschaftssteuer
nicht vermeiden, bietet sich eine Erbschafts-
steuer-Versicherung an. Dabei schliefit der vor-
aussichtlich hinterbleibende Partner eine Risi-
ko-Lebensversicherung auf den vermégenden
Partner ab. Diese Versicherung wird ebenfalls
tiber das Konto des vitaleren Lebensbegleiters
bezahlt. Der vermégende Partner ist wieder nur
versicherte Person.

Im Todesfall erhilt nun der hinterbleiben-
de Partner die Auszahlung aus dieser Versi-
cherung vollkommen steuerfrei. Damit kann
die anfallende Erbschaftssteuer bezahlt werden.
Die Primie fiir eine solche Risiko-Lebensver-
sicherung ist um ein Vielfaches giinstiger als
die anfallende Steuerlast. Nachteil: Meist en-
den solche Risiko-Lebensversicherungen mit
dem Alter 70 der versicherten Person.

Ganz elementar wird eine entsprechend
hohe Absicherung auch, wenn man gemeinsam
hohe Verpflichtungen eingegangen ist. Erwa,
wenn man sich zusammen eine Wohnung ge-
kauft hat. Ziel sollte es sein, den Partner im To-
desfall maglichst schuldenfrei zu stellen, da-
mit zu dem Schmerz tiber den Verlust nicht
auch noch ein finanzielles Problem kommt.
Denn eine Leistung aus der Gesetzlichen Ren-
tenversicherung haben nur verheiratete Paare
zu erwarten, nichteheliche Partnerschaften ge-
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Lebenspartner sind im Erbfall ohne

Trauschein schwer abzusichern, ohne den ;
Fiskus mitzumisten. ﬁ

=

hen komplett leer aus. Ubrigens ist selbst

fir Verheiratete die Versorgung nicht be-
rauschend: Die grofle Witwer-/Witwenrente
betrigt lumpige 55 Prozent der vollen Er-
werbsminderungsrente. Das heifdt, bei 3000
Euro Brutto-Monatseinkommen gibt es nur
470 Euro Rente im Monat - in Ausnahme-
fillen 40 Euro mehr. Das aber nur, wenn
der Partner mindestens 45 Jahre alt,
selbst erwerbsgemindert ist oder Kin-

der erzieht. Ansonsten gibt es zwei Jah- 3
re lang die kleine Witwer-/Witwen-
rente von rund 213 Euro pro Monat.
Nattirlich gilt auch hier: Wer nicht in
die Gesetzliche Rentenversicherung ¥
emzahlt, bekommt wie beispielsweise
Selbststindige auch nichts raus.

Wilde und zahme Eheleute sind daher
gut beraten, eine preiswerte Risiko-
Lebensversicherung in ausreichender
Héhe abzuschlieffen. Ausreichende
Hohe meint, dass der Partner im To-
desfall schuldenfrei dastehen sollte.
Jede eingegangene Verpflichtung ist
also in gleicher Hohe abzusichern.
Bei einer Immobilienfinanzierung
kann ein Vertrag mit fallender Ver-
sicherungssumme immer nur die
verbleibende Restschuld absi-
chern. Das spart Geld. Trotzdem

ist der Partner im Todesfall mit
einer vollstindig abbezahlten
Immobilie versorgt.

Ganz wichtig: Wenn Kinder
vorhanden sind, sollte beson- W
ders sorgfiltig Vorsorge ge-
troffen werden. Denn wo klas-
sisch ein Partner arbeiten geht .
und sich der andere um die ,—I
Kinder kitmmert, ist bei Ausfall €.
von einem der beiden das Pro-
blem grofi: Entweder arbeiten ge-
hen oder Kinder versorgen. Es
sollte also gentigend Kapital oder
auch eine von manchen Versiche-

o

rungen angebotene monatliche Ren-
te im Todesfall zur Verfiigung stehen,
um den Einkommensausfall zu erset-
zen oder iiber einen langen Zeitraum
eine angemessene Kinderbetreuung zu fi-
nanzieren. @ Thomas Adolph




